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- рост интернационализации производства и интеграционных процессов;
- активное развитие всех форм МЭО;
факторы политического характера:
- либерализация экспорта (импорта) капитала (свободные экономические зоны, офшорные зоны и др.);
- политика индустриализма в странах «третьего мира»;
- проведение экономических реформ (приватизация государственных предприятий, поддержка частного
сектора, малого бизнеса);
- политика поддержки уровня занятости.

19. Международное лизинговое соглашение: разработка-рекомендация ЮНИДО.

Наибольшее распространение в практике международной торговли приобрели лизинговые операции,
особенно финансовая аренда (лизинг), объем которых постоянно увеличивается, как и круг сдаваемых
внаем товаров.
На практике такой вид лизинга подразумевает следующие аспекты сделки: стороны сделки —
лизингодатель, лизингополучатель или собственник имущества являются резидентами различных
государств и юридически расположены в разных странах; хотя бы одна из сторон сделки, даже если они
являются резидентами одного государства, имеет в уставном фонде часть иностранного капитала. Обычно



предметом международного лизинга выступает производственное и иное оборудование, а также
транспортные средства и спецтехника. Реже к лизингу прибегают для предоставления в аренду военной
техники или вооружений.
Лизинговый договор должен содержать в себе все условия проведения операции, а также информацию о
сторонах и их правах. Обычно контракт на лизинг имеет такие подразделы: описание объекта сделки
(предмета лизинга); информацию о сторонах соглашения, включая адреса, форму собственности и прочее;
описание процедуры и сроков поставки имущества; информацию о взаимных гарантиях сторон; указание
рисков и границ ответственности участников; права участников сделки; обязанности участников
соглашения; данные о страховщике и условиях страхования предмета лизинга; график внесения платежей
в счет финансовой аренды полученного по договору имущества или оборудования; условия досрочного
расторжения договора, а также возникающие при этом штрафные санкции и порядок их оплаты; действия
сторон в случае решения спорных вопросов, а также указание арбитражных органов; этапы возврата
имущества и связанные с этим обязательства; ответственность за техническое обслуживание предмета
сделки и прочее.
Расшифровывается UNIDO как United Nations Industrial Development Organization - Организация
Объединенных Наций по промышленному развитию.
«Руководство по подготовке промышленных технико-экономических исследований» - это полное название
методики, которую называют методика ЮНИДО. Впервые оно было опубликовано в 1978 г. как реакция на
отсутствие полноценных стандартов для оценки проектов в развивающихся странах. С тех пор подход к
подготовке технико-экономических исследований, предложенный UNIDO, был принят государственными
министерствами, банками, финансовыми институтами, высшими учебными заведениями и
консультационными фирмами.
Комплексный подход, принятый в стандартах UNIDO, требует профессиональных знаний во многих областях
– маркетинг, анализ рынка, исследование месторасположения, участка и окружающей среды, технология,
энергетика, финансовый анализ, менеджмент, управление персоналом.
Лизинг (аренда производственных активов) – другая распространенная форма займа финансовых средств.
Федеральный закон "О лизинге" определяет лизинг как "вид инвестиционной деятельности по
приобретению имущества и передаче его на основании договора лизинга физическим или юридическим
лицам за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях.
Необходимо определиться с типом лизинга:
- с выкупом (финансовый) с учетом имущества на балансе лизингодателя,
- с выкупом (финансовый) с учетом имущества на балансе лизингополучателя,
- оперативный (без выкупа) с учетом имущества на балансе лизингодателя,
- оперативный (без выкупа) с учетом имущества на балансе лизингополучателя.
В случае учета оборудования как на балансе лизингодателя, так и на балансе лизингополучателя, до
момента выкупа стоимость оборудования не увеличивает стоимости постоянных активов проекта, а
указывается на забалансовом счете «Арендованные основные средства».
При учете оборудования на балансе лизингополучателя на арендуемое имущество начисляется налог на
имущество.
Если арендодатель и арендатор попадают под одни и те же правила налогообложении, закупают
оборудование на одинаковых условиях и пользуются одними и теми же условиями финансирования, то
накопленные лизинговые платежи не должны существенно отличаться от затрат на приобретение и
финансирование тех же самых активов. Только, если лизинговая компания имеет определенные
преимущества, например доступ к более дешевым финансовым ресурсам (в силу кредитоспособности) или
связи с поставщиками оборудования, обеспечивающие преференции, лизинговые платежи могут быть для
лизингополучателя ниже, чем полные затраты в случае приобретения оборудования.
При разработке схемы финансирования проекта необходимо решить принципиальную проблему: лизинг или
покупка. Для оценки обоих финансовых альтернатив следует использовать метод дисконтирования потока
денежных средств.
Первоначальный платеж, текущие лизинговые и другие выплаты по лизинговому договору выступают
частью оттока денежных средств, заменяющей все первоначальные инвестиционные затраты в случае
приобретения актива. Часто по договору лизинга срок аренды короче, чем экономический и технический
срок жизни актива, поэтому необходимо учесть остаточную стоимость активов.

20. Международные сделки и операции с активами.



Международная сделка - гражданско-правовая сделка, совершаемая лицами различной государственной
принадлежности, осуществляющими предпринимательскую деятельность.
К таким сделкам относятся соглашения при условии их соответствия признакам внешнеторговой сделки: 1)
международная купля-продажа; 2) международный лизинг; 3) международная перевозка; 4)
международные расчеты; 5) договор страхования; 6) договор комиссии; 7) договор по оказанию
технического содействия в сооружении промышленных объектов и др.
Международные сделки подразделяются на: 1) односторонние - выдача доверенности иностранному
юридическому или физическому лицу на совершение действий от имени доверителя; 2) двусторонние -
договоры международной купли-продажи, бартерные контракты; 3) многосторонние - договор совместной
деятельности, учредительный договор и т. д. Согласно правилам УНИДРУА понятие международных
коммерческих договоров распространяется не только на договоры, связанные с товарным обменом, но и на
договоры об оказании услуг, а также на инвестиционные, концессионные и так далее, исключая лишь
потребительские сделки.
Субъекты международной сделки -участники соответствующей деятельности. Российские участники
внешнеторговой деятельности: 1) юридические лица, созданные в соответствии с законодательством РФ,
имеющие постоянное местонахождение на ее территории; 2) физические лица, имеющие постоянное или
преимущественное место жительства на территории РФ и зарегистрированные в качестве индивидуальных
предпринимателей. Иностранные участники внешнеторговой деятельности: 1) организации,
правоспособность которых определяется по праву иностранного государства, где они учреждены; 2)
иностранные граждане, правоспособность и дееспособность которых определяется по праву иностранного
государства, гражданами которого они являются; 3) лица без гражданства, дееспособность которых
определяется по праву иностранного государства, в котором эти лица имеют постоянное место жительства.
Внешнеэкономические сделки должны совершаться в письменной форме. Участникам договоров
необходимо в заключаемые договоры включать подробные условия, которые могли бы определять и
регулировать любые возможные действия, а также последствия таких действий, а также необходимо
предусмотреть, право какого государства должно быть применено в данной ситуации. Во
внешнеэкономической деятельности используются типовые проформы договоров (контрактов),
разработанные различными международными организациями и ассоциациями предпринимателей.
21. Международные экономические организации, их роль в мировой экономике.

Международные экономические организации (сокращенно МЭО) — это объединения, которые созданы на
базе международных договорных соглашений, с целью регламентирования, регулирования, унификации,
выработки совместных решений проблем, возникающих на международном уровне, в сфере экономических
отношений.
Международные организации экономического характера делятся на:
- специализированные;
- универсальные (Организация экономического развития и сотрудничества (ОЭСР); ВТО; Европейская
экономическая комиссия ООН).
Специализированные МЭО классифицируются на:
- объединения в области торговли (ЮНКТАД);
- организации валютно-финансового характера (МВФ);
- объединения в сфере связи и транспорта (Всемирный почтовый союз);
- организации стран экспортеров (ОПЕК);
- объединения, работающие в сфере сельскохозяйственного сотрудничества;
- организации, которые занимаются вопросами промышленного сотрудничества (ЮНИДО);
- организации товарного характера.
По международной правосубъектности МЭО классифицируются на:
- организации межгосударственного характера;
- объединения неправительственные.
Первые создаются на основании межгосударственных договорных соглашений. В лице высших чиновников
членами таких МЭО являются государства. Объединения такого типа характеризуются наличием
международной правосубъектности и действующих органов. МЭО неправительственного типа создаются
без заключения договорных соглашений между правительствами государств.
Всемирная торговая организация представляет собой объединение межгосударственного универсального
типа, образована в 1995 году. Основополагающими принципами функционирования ВТО являются:



- создание наиболее благоприятного режима в торговле на международной арене;
- содействие справедливой конкуренции;
- отказ от применения количественных ограничений;
- разрешение споров, возникающих в торговле, путем проведения консультаций;
- осуществление регулирования торговли преимущественно с помощью тарифных методов.
Международный валютный фонд — валютно-финансовое объединение, образовано в 1945 году, основными
задачами которого являются:
- наблюдение за развитием международной валютной системы;
- поддержание на необходимом уровне общей системы расчетов;
- содействие сохранению стабильности курсов валют;
- оформление займов краткосрочного и среднесрочного характера;
- предоставление консультаций по экономическим вопросам.
Важную роль в регулировании мирового хозяйства играют различные международные конференции и
совещания. Некоторых из них проводятся нерегулярно, другие обрели более или менее постоянный
характер. Кроме того, противоречивая целостность мирового хозяйства предполагает также формирование
и развитие устойчивых институциональных форм его организации, одной из важнейших из них являются
международные организации, в том числе экономические.
В мире насчитывается значительное число таких организаций. Некоторые их них наделены широкими
функциями и действуют на уровне всего мирового хозяйства; деятельность других осуществляется в
отдельных сферах мирового хозяйства (например, в валютной или внешнеторговой); третьи объединяют
страны, принадлежащие к той или иной группе, например, к промышленно развитым или развивающимся.
Целый ряд международных экономических организаций создан по отраслевому принципу (в качестве
примера можно назвать ОПЕК или Форум стран - экспортеров газа).
Имеется также ряд особых международных экономических организаций, представляющих собой
интеграционные группировки. К ним относятся, например, Европейский союз, Европейская ассоциация
свободной торговли, Меркосур (Mercosur), действующее на постсоветском экономическом пространстве
Евразийское экономическое сообщество - ЕврАзЭС и др.
Хотя большинство международных экономических организаций не участвует непосредственно в
производстве товаров или услуг, в международном движении капитала, их роль в регулировании рыночных
отношений в системе мирового хозяйства и его отдельных регионов в последние годы существенно
возросла, поскольку переход мировой экономики к своей новой стадии - глобализации, несмотря на
либерализацию внешнеэкономических связей объективно требует усиления регулирующих начал.
Географически деятельность международных экономических организаций может охватывать как все
мировое экономическое пространство, так и его отдельные регионы. Соответственно международные
экономические организации можно подразделить на универсальные и региональные. В качестве примера
универсальных международных экономических организаций можно назвать многие экономические
организации системы ООН, а также ВТО. В состав последней входят более 150 стран, она постоянно
расширяется, а ее цели и функции носят действительно универсальный, т.е. общемировой характер.
Проблемы мирового хозяйства, перспективы его развития также являются предметом исследования целого
ряда неформальных организаций, объединяющих ученых, политиков, специалистов-практиков различных
стран. Не являясь, строго говоря, собственно международными экономическими организациями, они тем не
менее оказывают серьезное воздействие на разработку и реализацию экономической политики. К их числу
можно отнести, например, так называемый "Римский клуб", объединяющий ведущих ученых-футурологов.
Нарастающая динамичность развития мирового хозяйства, его структурная трансформация в начале XXI в.
самым непосредственным образом воздействуют и на всю систему международных экономических
организаций, являющихся одним из опорных элементов мирового хозяйства.
Ясно, что в мире, основанном на рыночных формах хозяйствования, в основе которых лежат экономические
интересы всех его субъектов, невозможно обеспечить подлинное равенство всех участников рынка. Это
справедливо как для отдельных субъектов корпоративного бизнеса, так и для отдельных государств.
Именно это служит в некоторых случаях одним из аргументов против участия стран в тех или иных
международных экономических организациях. Однако такая позиция фактически резко сужает
возможности обеспечения национальных экономических интересов, ибо в одиночку, во-первых, сложнее
противостоять коллективно вырабатываемому подходу, а во-вторых, страна лишается возможности влиять
на принятие решений, от которых может во многом зависеть благополучие ее граждан. Не стоит забывать,
что каждое государство отстаивает свои экономические интересы, поэтому принятие решений на



межгосударственном уровне отношений представляет собой результат компромисса, который далеко не
всегда приносит одинаковую выгоду всем его сторонам.
В целом к началу XXI в. в мировом хозяйстве уже сформирована определенная система многостороннего
регулирования, представленная в
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