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ВВЕДЕНИЕ

Общей целью практической подготовки студентов является формирование профессиональных навыков,
основанных на использовании знаний, умений и навыков, приобретенных в процессе теоретического
изучения дисциплин учебного плана, которые непосредственно связаны со специализацией обучения.
Целью учебной практики является закрепление и углубление теоретических знаний студента,
приобретение практических навыков в рамках будущей профессиональной деятельности, ознакомление
бакалавра с характером, сферами деятельности и экономическим положением конкретного торгового
предприятия по отраслям и сферам деятельности.
Основные задачи:
- закрепление теоретических знаний;
- приобретение практических навыков по специальности;
- сбор тематического материала для выполнения выпускной квалификационной работы, предусмотренной
учебным планом специальности;
- изучение структуры предприятия, организации документооборота, особенностей товародвижения;
- выявление проблем развития предприятия;
- разработка организационных и технических мер по устранению выявленных недостатков.
Место прохождения практики - Международная автомобильная консалтинговая компания ООО АвтоБосс

РАЗДЕЛ 1. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ОРГАНИЗАЦИИ ООО АВТОБОСС

Международная автомобильная консалтинговая компания ООО АвтоБосс с 2002 года является лидером на
рынке образования в автобизнесе РФ и СНГ.
ИНН 7710914259
КПП 770401001
Форма собственности (по ОКФС) 16
Организационно-правовая форма (по ОКОПФ) 12300
Вид экономической деятельности по ОКВЭД 2 70.22
Местонахождение (адрес) 119002, г. Москва, ул. Арбат, д. 12, стр. 1, этаж 3, пом.II, ком. 9, 10
Историческая справка:
2002 год - Татьяна Григорьева создала и возглавила единственное специализированное кадровое агентство
в сфере автобизнеса “АвтоКадр”
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2003 год - Появилась идея создания постоянной площадки для встреч и обмена опытом топ-менеджмента
автомобильных компаний. Так появилось направление Клуб руководителей “АвтоБосс”
2010 год - Открыли направление Консалтинга
2020 год - Запустили 4 курса Онлайн-обучения
Продуктовая система АвтоБосс
1. YouTube
Более 500 обучающих видео-роликов
8 новых полезных роликов ежемесячно, лучшие выступления с конференций АвтоБосс, а также интервью с
экспертами рынка
2. Онлайн-обучение
17 курсов
1007 учебных часов
Уникальный проект бесплатного обучения ключевых специалистов автобизнеса в удобном online формате с
контролем успеваемости, рейтингами и подарками
3. Книги
Лучшие книги про автобизнес от экспертов
4. База знаний
Готовые к внедрению, уникальные методические материалы, регламенты, техкарты, собранные на основе
лучших практик автобизнеса
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