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Тип работы: Контрольная работа

Предмет: Управленческие решения

-

1. Долговременные (стратегические) скидки: Примером продукции, товара или услуги, для которых
актуальны долговременные скидки, могут быть услуги по обслуживанию техники или оборудования.
Например, компания, которая заключает договор на обслуживание своего парка транспортных средств на
год или более, может получить долговременную скидку на услуги по ремонту и обслуживанию.

2. Постоянные скидки: Примером продукции, товара или услуги, для которых актуальны постоянные
скидки, могут быть продукты питания в супермаркетах. Например, постоянным клиентам могут
предоставляться постоянные скидки на определенные товары.

3. Временные скидки: Примером продукции, товара или услуги, для которых актуальны временные скидки,
могут быть новые продукты, которые только появились на рынке. Например, компания-производитель
может предоставить временную скидку на свой новый продукт для того, чтобы привлечь внимание
потенциальных покупателей и освоить новый рынок.

4. Сезонные скидки: Примером продукции, товара или услуги, для которых актуальны сезонные скидки,
могут быть зимние товары, такие как

лыжи, коньки и сноуборды. Например, после окончания зимнего сезона магазины могут проводить
распродажу зимнего инвентаря и предоставлять сезонные скидки.

5. Дистрибьюторская/дилерская скидка: Примером продукции, товара или услуги, для которых актуальны
дистрибьюторские или дилерские скидки, могут быть автомобили. Например, дистрибьютор может
предоставить дилеру скидку на автомобили, чтобы тот мог продавать их со своей наценкой.

-
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