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Целью данной работы является анализ национальных стилей ведения переговоров.
Переговоры - это процесс между двумя или более людьми, который начинается в ситуации конфликта, с
целью достичь компромисса путем изменения исходной ситуации или развивая ее с помощью новых
предложений, способных удовлетворить интересы каждой стороны. Часто в этом процессе одна сторона
старается заставить другую подписать какой-либо контракт или согласиться на какое-либо решение.
Переговоры, таким образом, становятся процессом, в котором два или более партнеров, имея разные нужды
и точки зрения, стараются прийти к одной в отношении вопросов по общим интересам. Таким образом,
деловые переговоры - это процесс идентификации и определенного выбора, начиная с ситуации
неуверенности, а не просто комбинация фиксированной позиции .
Межкультурные переговоры стали особенно важны в эпоху глобализации. Основная цель международных
сделок заключается в достижении соглашений между предприятиями. Соглашения - это самые важные
международные документы, которые должны стать предметом деловых переговоров между
интернациональными предприятиями.
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